Denna skrift handlar om min tid som hogtalarkonstruktér och de olika hdogtalarmo-
deller som under min verksamhetstid sdg dagens ljus. Langre ner itikeln beskrivs
foljande hogtalare som jag konstruerat. Kanske saknas det nagon modell i listan, men
det mesta ar nog med.

Fabriksbyggda hogtalare Sid.
OM3-27 1971 3-vags, diskant uppat Aven byggsats 4
OM3-28 1973 3-vags, diskant uppat Aven byggsats 5
OM2-22 1974 2-vags, diskant uppat 9
OoM2-17 1974 2-vags, frontstralande 10
OM2-20 1975 2-vags, frontstrélande 11
OM5-32 1975 3-vags, diskant uppat 12
OM3-29 1976 3-véags, med Ambiofoni 12
P34 1976 2-vags, med slavbas, frontstralande -
OM3-38 1976 3-vags, med 10" bas 12
OM3-23 1977 3-vags, diskant uppat --
om21 1977 2-vags kub, snedstralande 16
OM 322 1977 2-vags med slavbas 11
OM50/51 1978 2-vags, diskant uppat 19/21
OM60 1978 3-vags, diskant uppat Aven byggsats 19
OM61 1979 3-vags, diskant uppat Med tonreglage 22
OoM71 1979 3-vags, diskant uppat Med tonreglage, 23
dubbla diskanter och dverlastindikatorer
OM 72 1978 Direkt/indirekt, med 6 element 24
OM452 1979 Direktstral, dubbla basar och diskanter 26
OM 2000 1984 2-vags, direkt/indirekt 56
NG18 1994 2-végs, kubformig med sned front 60
NG20 1995 2-véags golvmodell med sned front 61
NG22 1996 2-vags langsmal med 5" bas 62
Rondo AF 2-42 1994 2-vags klotmodell med 7" bas 63

Rondo AF 2-34 1995 2-végs klotmodell med 5" bas 64



Experthogtalare

Expert OM2-21 1975 2-vags, diskant uppat 33
Expert 2-40 1977 2-vags, diskant uppat 33
Expert 4-70 1977 3-vags, dubbla diskanter 33
Expert 2-35 1979 2-vags, diskant uppat 33
Expert 2-33 1978 2-vags, frontstralande 27
Expert 2-50 1978 2-vags, diskant uppat 31
Expert 2-55 1979 2-vags, diskant uppat 32
Expert 3-60 1978 3-vags, frontstralande 28
Expert 4-90 1978 3-vags, dubbla diskanter 33
Expert 3-100 1977 3-vags, frontstralande 29
Expert 3-100 MKII 1978 3-vags, frontstralande Med tonreglage 30
Hembyggen, beskrivna i Elektronikvarlden

Big Bang 1988 Bassystem i IKEA-skap 37
Big Bang 1988 2-vags sidsystem, mellanreg + diskant 38
Big Bang 1988 Vagghangda sidosystem 39
Prisma 1988 Vagghangda 2-vagssystem 40
Kameleont 1989 3-vags med 12-tums bas 41
Tuben 1989 "Rorhogtalare”, dubbla basar och 4 disk 42
Kubikfoten 1992 Smal 3-vags med bas i botten 52
Hyper Sida 1994 Surround Fronthégtalare 48
Hyper Bak 1994 Surround Bakhdégtalare 50
Hyper Mitt 1994 Surround Mitthogtalare 49
Hyper Bas 1994 Surround Bashbgtalare 51

2-végs fullregister, kubisk med sned

NG8 1991 front 44
NG8B 1991 Separat bas for NG8 45
NG9 Black Aros 1993 Tvadelat 3-vags system. 46

Hifi som hobby

Det boérjade som en hobby. Samma sorts
hobby som tusentals man har agnat sig at
under manga decennier. Ja, jag sager man,
for hur manga kvinnor finns det som kon
struerar egna hdgtalare, och agnar en stor
del av sin tid at att aterskapa konserthusets
klangi sitt eget vardagsrum?

Jag lamnar jamlikhetsaspekten, och-kon
staterar att mitt hogtalarintresse var inte
enbart en hobby. Alltsedan jag fick upp
giften att foresta ELFAs ny6ppnade Hifi
butik pa Hollandargatan i Stockholm ar
1957 blev ju intresset faeproducerad
musik det som jag skulle leva pa. Nar jag
nagra ar senare fick jobbet som teknisk
produktchef inom Hifisektorn pa Philips
var det inte langre en hobby, utan nagot
som jag specialiserat mig pa for att ha en

intressant arbetsuppgift som mingorf
ning.

De produkter som jag ansvarade for var
skivspelare, forstarkare, bandspelare och
hdgtalare. Jag ingick i en internationell
grupp inom Philips som hette INSPECO,
dvs. International Specifikation Committee
dar jag representerade de skandinaviska
landerna. Philipsepresentanter fran alla
lander traffades 3 ganger arligen pa olika
orter i Europa. Vi satt varje gang ett par
dagar i ett stort konferensrum och diskute
rade hur framtidens HHprodukter skulle
utformas. Det k&ndes ju 6vervéldigande att
fa vara med och bestamma hur detta jatte
lika foretags produkter skulle se ut i fram
tiden.



Men mina uppgifter 1ag inte bara pa det
internationella planet. Jag ingickien
svenska T&yruppen, dar T stod fér Tech
nical och C for Commercial. Det innebar
bl.a. att jag enligt ingenjorerna pa Philips
fabriken i Norrkdping lag mest at den
kommersiella sidan, medan saljorganisa
tionen mest betraktade mig som en teknisk
idiot. Men arbetsuppgiften var entydig. Jag
skulle lara och trimma séljpersonalen om
produkternas tekniska kvalitet, och fa dem
att anvanda egenskaperna som argument i
sin séljverksamhet. Vidare var jag foreta
gets kontakt mot konsumenterna, ficlasv
ra pa fragoom produkterna, redigera
bruksanvisningar, arrangera utstallningar
och delta i méten med andra leverantorer i
Hifi -Institutet och SRL, Sveriges ra€io
leverantorer.

En envis tanke forverkligas

Men nu har jag bestamt gatt handelserna i
forvag. Det var pa varen 197am mitt
beslut att starta eget mognade. Till min
omgivnings stora forvaning lamnade jag
min trygga anstallning hos Philips med en
avgangslon pa 1200 kronor. Som startka
pital skulle det inte racka langt. Min finan
sieringsplan var byggd pa banklan, leve
rantorskrediter och fakturabelaning. Och
jag hade nagra fordelar som andra egen
foretagare oftast saknar.

For det forsta var mina blivande kunder
radiohandlare runt om i Sverige som jag
blivit bekant med under manga produkt
moten. Jag hade hunnit etableray som

Hifi -specdlist och traffat manga ktiga
peroner i branschen, mest i samband med
min furktion som ordférande i Svenska
Hifi -Insitutet.

Pa leverantorsidan utnyttjade jag mina
kontakter med Philips komponentaveel
ning. Philips hdgtalarelement sat inte
bara i Philips egna apparater, utan saldes
till manga olika foretag.

Att mina hogtalare skulle produceras i
Skillingaryd var klart fran bérjan. Jagrka

Men nu maste jag atervanda till Philips
INSPECQgrupp. Varje gang vi traffades
redovisade vi@ huvudman hur de nyagr
dukterna utvecklades, och nar vi sag vad
som skulle erbjudas nasta ar var det svart,
for att inte sdga omojligt, att hitta nagot
spar av de forslag som man sjalv lamnat ett
par ar tidigare. Det har borjade kannas lite
frustrerandeJag var fylld av idéer om hur
man kunde forma hogtalare, bade tekniskt
och estetiskt, men genom de har kanalerna
fann idéerna ingen vag till utveckling. Det
var har och nu som mitt beslut om eget
foretag borjade ta form.

7 ar senare tackte mim@égtalare 18 % av
den svenska marknaden, mer an naget an
nat foretag och dubbelt s& mycket som
Philips.

de de flesta snickeriféretagen dateefom

jag under Philipstiden lagt grunden for
bestallnngar av bl.a. hégtalare och TV
bankar. Jag behdvde bara hyra en lokal,
skaffa en platschef och anstélla nagra som
monterade. | Smaland ar det har nagot som
sker fort och effektivt.

Och sa behdovde jag ett labb. Jag etablerade
mig i ett litet vindsrum i m bostad, in

kopte en tongenerator och en universal
voltmeter, och satte igang.

Men hur skulle mina férsta hogtalare se ut?
Jag baserade min plan pa 3 vasentliga
funktioner, namligetjudkvalitet , pris
ochutseende Jag maste namligen komma
igdng med eniltrackligt stor serie. En for

dyr hogtalare skulle begréansa produktions
volymen, s& efter en bedémning av den da
radande marknaden for hogtalare beslot jag
att konsumentpriset inte fick dverstiga
1000 kronor per par. Darmed kunde jag
ocksa lagga mig nagander den storsta
konkurrenten, Sonabs OA5, som var den
hogtalare som alla talade om.

Nu tillkom min forsta konstruktion,
OM3-27.



Men det géallde att valja ratt element.iPh
lips tillhandahdll sin dometweeter i 2rve
sioner. AD0O160T gav en jamn kurva vid
frontplacering. AD0161Taremot gav

mera energi, just med tanke pa att den inte
skulle vara direktstralande. Frontriktad
skulle den tweetern upplevas som skrikig.
Mellanregistret var ett bakat kapslad 5
tums konelement, basen ett av Philips
standard 8ums system.

Ladan till OM327 var enkel att tillverka.
Den syntes vara hopsatt av 5 brader. Visst,
men det var prydligt fanerat i akta tra, val
not, jakaranda, furu eller masurbjork.

Under den forstgerioden anvande jag ett
modellnamnssystem dér den forsta siffran
angav antalet hogtalarelement och den
andra siffran stod for ladans nettovolym.
Alltsa 3 element, 27 liter ladvolym.

Min ursprungliga tanke var att mina hég
talare alltid skulle ha diskanteuppatrik

tad. Med en delningsfrekvens pa 3000 Hz
var det i huvudsak musikinnehallets Gver
toner som stralades ut av diskantelementet,
och den rundstralande effekten, med re
flektioner i bakvaggen, gav ett mycket luf
tigt intryck at ljudet.

Den fanns dessutom i vitlack. | och med
produktionsstarten hade jag engagerat 5
olika foretag iSkillingaryd. Ett snickeri
gjorde ladorna, en lackeringsverkstad gav
dem ratt glans. Ett foéretag l6dde ihop fil
terkomponenter och ytterligare ett kladde
frontskivorna med tyg. Slutligen var det
nagra som i en liten lokal skotte monte
ringen, inpackning ch utleveranser.

1973 flyttade jag till Strangnas, dar hela
familjen och mitt féretag inrymdes i den
gamla Garvargarden med anor fran 1600
talet.
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Var hitta kunderna?

Redan fran borjan hade jag tkentakt

med en grupp radiohandlare. Den gamla
traditionella sorten med lyssningsrum och
omkopplingsboxar pa Kungsgatan eller
Drottninggatan i vilken stad som helst.
Andra marken, sarskilt Sonab, hade redan
banat vagen for det vaxande intresset for
valljud i hemmiljo.

Men handlarna var bortskamda med-sal
stod fran leverantérerna. Jag bestamde mig
darfor att redan under mitt forsta ar delta i
massan som ordnades av Hifstitutet i
Stockholmsmassans lokaler. Utanfor det
ljudrum dar hégtalarna demonstrerades
stélldes en stor hastskoformad disk upp.
Dar fanns det majlighet for intresserade
bes®kare att ounder
montera ihop sina egha hdgtalare. ORIB

Nu borjade det komma igang

Daler képte, manga handlare kopte, och
snart borjade det ringa fran handlare jag
aldrig
dar Mirschh © gt al arna. o
men nu hade det blivit problem. Produk
tionskapaciteten maste okas, annars kan vi
inte leverera.

pur own Musical Instrument
The MIRSCH Speaker

fanns namligen redan fran borjan ocksa
som byggsats. Det var manga besokare
som gick hem medtt par Mirsch
hogtalare under armen, vilka de givetvis
fatt till specialpris.

En nyetablerad storhandlare, Daler, fann
sjalvbygget sé intressant att de erbjod mig
att flytta hela monteringsbanken till deras
lokal pa Kungsgatan i Stockholm, samma
lokal d& Telia nu haller till. Dar stod jag

en hel vecka i skyltfénstret och monterade
hdgtalare for fulla muggar. Kunderna fick
komma och montera sina egna hogtalare,
eller kbpa de som jag nyss monterat. Det
gick bra, &ven om det i borjan kandes lite
ovant att gera som skyltdocka infor alla

¢som stod utanfor fonstret och glodde.

Vi maste dessutom ha en modell till och
det behodvs nagon som tar hand ore-tel

h ° r tlet rii soin has de o m . fonkontakten med bade lexentorer och
J o vkunder.

De tva forsta aren handlade det mest om att
fa battre fart pa produktionen. pnoduk
tionschefvar redan anlitad, och ny monte
ringspersonal anstélldes allteftersom voly
merna vaxte. Jag ppackte ocksa att en

Okad omsattning kravde storre rordiae

pital. Vaxande kundfordringar och lager
maste finansieras. Det fanns bara en vag att
g4, och den ledde till banken. Har gallde
det att bygga upp foértroende, och det hande
da och da att finkostyem kom pa nar ett

nytt besok hos Sparbanken i Strangnas
blev nédvandig.

Ett produktsortiment med bara en
modell rackte ju heller inte, sa snart
sag den ny®M3-28 dagens ljus.



Den fick en stramare, enklare design.lMe
lanregistret var ett metallkapslat element
fran Peerless. KO40 nanting hette det visst.
Med frontriktad bas kunde den undrd-de
ningsfrekvensen hojas till 700 Hz. | OM3
27 var den ju 450 Hz.

Fran borjan had®M3-28 impedansen 4
ohm, men senare under produktioned-an
rades den till 8 ohm. Hur goér man det da,
kan man fraga sig. Ja, helt enkel nya el
ment och nya filterkomponenter.
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% HiFi data f&}/ oM 3-28
Princip Sluten lada
W Ladans volym (liter) 28
Hogtalarelement,
basregister 1 st dyn, 20 cm ytterdiam.
mellanregister 1 st dyn, 12 cm ytterdiam.
diskantregister 1 st dyn, 2,5 cm "dome tweeter”
& Delningsfrekvenser (Hz) 700, 4000
Markeffekt W) 50
Verkningsgrad (%) 025
Impedans (ohm) 4
Anslutning 6 meter kabel med DIN-kontakt
Ytterméatt BXHXD (em) 25X51X32
Vikt (kg) 9
dB
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Och med OM28 kom vi ocksa ut pa
exportmarknaden. Har kan vi se en engelsk
presentation som i forsta hand avser
byggsatsvarianten.

Build your own MIRSCH Speaker

You can also build the OM 3-28 speaker yourself.
It is delivered as a kit with a box ready made glued,
veneered and with a finished surface. To build two
Mirsch speakers no soldering-tools are necessary,
only a screwdriver and a hammer — no special
knowledge, only a couple of free hours. You can't
do it wrong. Apperance and sound quality will be
identical to factory made speakers.

The OM 3-28 has the facility of winding the cord into the bottom OM 3-23 is sold in the following types of wood: Palisander
socle, from which six metres of cable can be unwinded. It is there- Walnut
fore easy to adjust the length of the cable — it is never too long, White-painted
never too short. Black Oak
| borjan pa 7@alet var vita hogtalare traditionella traslag, sarskilt valnét och
mycket uppskattade. Kontrasten mot det jakaranda. Och observerajdar akta té-

svarta tyget understrok den rena designen. faner som gallde, oftast med vackert utvalt
Men givetvis kunde man fa hogtalarna i tramonster.



OM3-28 blev hogtalarprogrammets genom  Av dessa var ca hélften OMZB. | Sverige
tiderna storsta langkorare. Den var mycket  uppnadde vi det aret en férséljning av
omtyckt, &ven pa de olika exportmarkna 18 000 par, vilket motsvarade 18 % mark
derna som vi etablerade oss pa. Bara under nadsandel. Vi hade darmed kulminerat som
1977 salde vi totalt 25 000 par hogtalare. Sveiges storsta hogtalarleverantor.



